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PUBLIC ONLINE TRAINING 
 

เทคนิคและทกัษะ “การขาย” สมยัใหม ่

สู่การเป็นนักขายมืออาชีพ 
 

 

อบรมออนไลน์สด ผ่าน ZOOM 
 

 
 

 

จดัอบรมวนัที� 8 กรกฎาคม 2569  เวลา 9.00 – 16.00 น. 

วิทยากรโดย  อาจารย ์โกมินทร ์ เมืองจนัทร ์

ความสาํคญั 

ในยุคที�สนิคา้และบรกิารมใีหลู้กคา้เลอืกมากมาย “การขาย” ไมไ่ดว้ดักนัเพยีงราคา หรอืโปรโมชั �นอกีต่อไป แต่คอืศลิปะของการสรา้งความ

เชื�อมั �น ความไวว้างใจ และความสมัพนัธ์ระยะยาวกบัลูกคา้ นักขายมอือาชพีจงึไม่ใช่เพยีงผูเ้สนอขายสนิคา้ แตค่อืผูเ้ขา้ใจลูกคา้อย่างแทจ้รงิ 

และสามารถเชื�อมโยงความตอ้งการของลูกคา้ไปสู่การตดัสนิใจซื�อไดอ้ย่างเหมาะสมและจรงิใจ  หลกัสตูร เทคนิคและทกัษะ “การขาย” 

สมยัใหม ่ สู่การเป็นนักขายมอือาชพี ถูกออกแบบมาเพื�อพฒันานักขายใหค้รบทั �ง “ทศันคต ิ บุคลกิภาพ ทกัษะการสื�อสาร และเทคนิคการ

ขายเชงิลกึ” ตั �งแต่การรูจ้กัตนเอง การสรา้งภาพลกัษณ์ที�น่าเชื�อถอื การสื�อสารอย่างมพีลงั การขายบนพื�นฐานของความไวว้างใจ (Trust-

based Selling) ไปจนถงึการอ่านใจลูกคา้ การจดัการขอ้โตแ้ยง้ และการปิดการขายอย่างมอือาชพี   

ผูเ้ขา้อบรมจะไดเ้รยีนรูแ้นวคดิ หลกัการ และเทคนิคการขายสมยัใหม ่พรอ้มฝึกคดิและปรบัใชใ้หเ้หมาะกบัสไตลข์องตนเอง เพื�อเพิ�มโอกาส

ทางการขาย สรา้งความผกูพนักบัลูกคา้ และยกระดบัตนเองสู่การเป็นนักขายที�ลูกคา้ไวว้างใจ องคก์รเชื�อมั �น และสามารถสรา้งยอดขายได้

อย่างยั �งยนืในระยะยาว 

วตัถปุระสงค ์
1. เพื�อใหต้ระหนักและเขา้ใจบทบาทหน้าที�ของตนเอง และเตรยีมพรอ้มที�จะเป็นนักขายมอืทองที�องคก์รตอ้งการ 

2. เพื�อใหส้ามารถประเมนิจุดเด่นและจุดดอ้ยของตนเอง และพรอ้มที�จะปรบัเปลี�ยนตนเองใหด้ดู ีน่าเชื�อถอื เป็นที�ไวว้างใจของลูกคา้ 

3. เพื�อใหส้ามารถนําศกัยภาพที�เป็นจุดเด่น และความรูค้วามสามารถที�มอีอกมาใชใ้นการสรา้งโอกาสทางการขายไดอ้ย่างเหมาะสม

กบั Style ของตวัเอง 

4. เพื�อเพิ�มวธิกีาร เทคนิค หลกัคดิ และเคลด็ลบัต่างๆ ใหนํ้าไปปรบัใชใ้นการทาํงานดา้นการขาย 

5. เพื�อเตรยีมพรอ้มสู่ความเป็นมอือาชพีในการเป็นนักขายที�ดแีละประสบความสาํเรจ็ 

6. เพื�อหาแนวทางในการปรบัปรุงพฒันาวธิกีารขายใหม้คีุณภาพดยีิ�งขึ�น สามารถปิดการและทาํยอดไดต้ามเป้าหมาย 

7. เพื�อใหส้ามารถสรา้งความผกูพนัใหลู้กคา้เกดิความรกัและไวว้างใจต่อแบรนด ์
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หวัข้อการอบรม 
1. กิจกรรมอุ่นเครื�อง…นักขายมอือาชีพ 

 การสาํรวจตวัเอง เพื�อดงึศกัยภาพออกมาใชใ้หเ้ตม็ที�เตม็พลงั 

 ความคดิเชงิบวกกบัการทาํงานในอาชพีนักขาย 

2. พฒันาบุคลิกภาพให้ดดีู สู่ความเป็นนักขายมอือาชีพ 

 ทกัษะ ศลิปะ และการพฒันาบุคลกิภาพ กริยิา มารยาท เพื�อสรา้งความประทบัใจ 

 การเสรมิสรา้งภาพลกัษณ์บุคลกิภายในและภายนอก 

 การแนะนําตวัเอง การใหน้ามบตัร การมอง สหีน้า แววตา 

 จติวทิยาในการพดู การสื�อสาร เพื�อโน้มน้าวใจ 

 เทคนิคการใชค้าํพดูจากความคดิไปสู่ถอ้ยคาํ  

 เทคนิคการใชนํ้�าเสยีงและภาษากายในการสื�อสาร 

3. Trust-based selling การขายบนพื�นฐานความไวว้างใจ 

 เทคนิคการสรา้งความไวว้างใจ 

 ท่วงทาํนองจงัหวะการสนทนา เพื�อลบขอ้กงัขา และเสรมิสรา้งความน่าเชื�อถอื 

 การใชจ้ติวญิญานความเชื�อมั �นมาเป็นไมย้นัความจรงิใจ 

 จติวญิญาณดา้นการบรกิารสาํหรบันักขายมอือาชพี 

4. เสริมเทคนิคปิดการขาย การเชื�อมโยงความต้องการของลูกค้าสู่การตดัสินใจซื�อ 

 Sales Insight การมองทะลุความตอ้งการและการตดัสนิใจ 

 เรยีนรูแ้ละเขา้ใจความตอ้งการของลูกคา้และความแตกต่างของลูกคา้ 

 การประเมนิความเป็นไปไดข้องลูกคา้  

 การสรา้งสะพานเชื�อมความตอ้งการลูกคา้กบัขอ้เสนอเพื�อปิดการขาย 

 เทคนิคการเจรจาต่อรอง , ขจดัขอ้โตแ้ยง้และขอ้สงสยั 

 การเปลี�ยนขอ้สงสยัมาเป็นยอดขาย สู่การปิดการขาย 

สิ�งที�ผู้เข้าอบรมจดัเตรียมไว้ 
โปรแกรม Zoom สาํหรบัผูเ้ขา้อบรม ลงไวใ้นเครื�องคอมพวิเตอร ์, Notebook หรอื Smartphone (โปรแกรม Zoom สามารถดาวน์

โหลดฟร ีใชง้านฟร ีลงไดท้ั �งใน Notebook และ Smartphone) หรอืเขา้ใชง้านโดยตรงที�เวป  https://zoom.us/join 
 

อตัราค่าอบรม   

 อตัราค่าอบรมปกต ิ = 4,200.00 บาท/ท่าน (ยงัไม่รวม VAT) 

 กรณีชาํระ ก่อนวนัอบรมอย่างน้อย 3 วนั รบัส่วนลด 5% จาก 4,200 บาท  =  3,990 บาท/ท่าน (ยงัไม่รวม VAT) 
 

อตัราค่าบริการดงักล่าวรวม 

1. ไฟลเ์อกสารประกอบการอบรม และ Link รหสัเขา้หอ้งอบรม Zoom จดัส่งใหท้างอเีมล ก่อนวนัอบรม 

2. ไฟลใ์บรบัรองการอบรม (E-Certificate) สาํหรบัผูเ้ขา้อบรมทุกทา่น จดัส่งใหห้ลงัวนัอบรมทางอเีมล 
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อ. โกมินทร ์เมืองจนัทร ์

วิทยากรและที�ปรึกษา ด้านกลยุทธก์ารบริการ/การขายและตลาด 

การสื�อสาร/การจดัการลูกค้าสมัพนัธ ์CRM CEM/  

บุคลิกภาพ/“Super Admin” & เลขานุการ/การสร้างแรงจงูใจ/ 

เทคนิคการสอนงาน / หวัหน้างาน ภาวะผู้นํา การสร้างทีม 

 

ประวติัการศึกษา 

- ปรญิญาโท  บรหิารธุรกจิมหาบณัฑติ วทิยาลยันวตักรรมการจดัการ มหาวทิยาลยัเทคโนโลยรีาชมงคลรตันโกสนิทร ์ 

- ปรญิญาตร ี บรหิารธุรกจิบณัฑติ สาขาการตลาด (บธ.บ.) INTER-TECH COLLEGE (LIT) 

- วุฒบิตัร การพฒันาสมัพนัธเ์ครอืขา่ยความมั �นคง ระดบัผูบ้รหิาร (พคบ.) รุ่นที� 12 

- วุฒบิตัร นักบรหิารงานบุคคลขั �นสงู รุ่น 3 สาํนักพฒันามาตรฐานแรงงาน กรมสวดักิารและคุม้ครองแรงงาน 

- วุฒบิตัร ที�ปรกึษามาตรฐานแรงงานไทยมอือาชพีในสถานประกอบกจิการ กรมสวดักิารและคุม้ครองแรงงาน 

- วุฒบิตัร ที�ปรกึษาดา้นแรงงานสมัพนัธ ์รุ่นที� 206 สภาองคก์รนายจา้งผูป้ระกอบการคา้และอุตสาหกรรมไทย 

- ประกาศนียบตัร “การเสรมิสรา้งแรงงานสมัพนัธใ์นสถานประกอบกจิการ” กรมสวดักิารและคุม้ครองแรงงาน 

- ประกาศนียบตัร ที�ปรกึษาทางธุรกจิ กรมส่งเสรมิอุตสาหกรรม 

- ประกาศนียบตัร จากสถาบนัพฒันาบุคลกิภาพ จอหน์ โรเบริต์ พาวเวอร ์

- ประกาศนียบตัร “พธิกีรมอือาชพี” จาก MCOT ACADEMY | บรษิทั อสมท จาํกดั (มหาชน) 

ตาํแหน่งปัจจบุนั 

- ที�ปรกึษาพฒันามาตรฐานแรงงาน มรท. 8001-2563 เลขทะเบยีน C-TLS-���  สาํนักพฒันามาตรฐานแรงงาน กสร.  

- ที�ปรกึษาดา้นแรงงานสมัพนัธ ์เลขใบอนุญาตทะเบยีน 191/2565 กรมสวดักิารและคุม้ครองแรงงาน 

- ที�ปรกึษามาตรฐานอุตสาหกรรมเอส (มอก.S) 

- กรรมการผูจ้ดัการ/ที�ปรกึษาดา้นกฎหมายแรงงาน บรษิทั โก อนิเตอร ์กรุ๊ป จาํกดั 

- ที�ปรกึษาอาวุโส ส่วนงานทรพัยากรบุคคลและธุรการ บรษิัท เอชเจเค อินแตอร์ กรุ๊ป จํากดั, ส่วนงานการตลาดและสื�อสารองค์กร 

บรษิทั พ.ีด.ีวลิเลจ จาํกดั, ส่วนงานการตลาดและบรกิาร บรษิทั ภูลนิ เทคโนโลย ีจาํกดั 

- ที�ปรกึษาฝ่ายบรหิาร ส่วนงานการขายและการตลาด บรษิทั นววลิล่า จาํกดั 

- วทิยากรอาวุโส บรษิทั บุญเน่ บสิซเินสชั �น จาํกดั 

- อาจารยพ์เิศษมหาวทิยาลยั และวทิยากรบรรยายใหก้บัภาครฐัและเอกชนหลายแห่ง 

ประสบการณ์ทาํงาน 

- ที�ปรกึษาดา้นการขายและการบรกิาร ในธุรกจิศูนยโ์ชวร์มูรถยนต ์ธุรกจิอสงัหารมิทรพัยแ์ละงานนิตบิุคคล 

- ที�ปรกึษาดา้นการขายและการตลาด บรษิทั ครีวีาร ีจาํกดั , บรษิทั ฟรานจพิานี หวัหนิ จาํกดั 

- ผูจ้ดัการทั �วไป บรษิทั โตโยตา้ ดเียี�ยม จาํกดั, บรษิทั ซนัเทค (ไทยแลนด์) จาํกดั, บรษิทั โกรี�ไทย (ไทยแลนด)์ จาํกดั 

- ผูบ้รหิารระดบัสงูในภาคธุรกจิโรงแรม / รสีอรท์ ชั �นนําหลายแห่ง เช่น ผูอ้ํานวยการฝ่ายขายและการตลาด บจก. รววิารนิ, บจก. เดอะ

เดวา เกาะชา้ง บจก.หาดเจา้สาํราญ , ผูจ้ดัการทั �วไป โรงแรม กจิตรงววิล ์รสีอรท์, โรงแรม โบนีโต้ ชโินส ์

- ผู้บริหารในภาคธุรกิจอสังหาริมทรัพย์ เช่น  \ผู้จ ัดการทั �วไป บริษัท บ้านสวนพฤกษา จํากัด, บริษัท ศรีรุ่งสุขจินดา จํากัด, 

ผูอํ้านวยการฝ่ายขาย บรษิทั เชค็อนิท ์พรอ็พเพอตี� จาํกดั  
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ชื�อหลกัสูตร  

ชื�อผู้ติดต่อ  

ชื�อบริษทั  

                สาํนักงานใหญ่                                             สาขาที� ........... 

เลขประจาํตวัผู้เสียภาษี  

ที�อยู่ออก ใบกาํกบัภาษี  

 

 

 

การชาํระค่าอบรม 
         

       ชาํระก่อนล่วงหน้าเพื�อรบัสว่นลด 5%              ชาํระอตัราปกต ิ          

เบอรโ์ทรศพัท์  
 

อีเมล  

รายชื�อ / ตาํแหน่งงานผู้เข้าอบรม    

1. ชื�อ—ชื�อสกุล  ตําแหน่ง  

2. ชื�อ—ชื�อสกุล  ตําแหน่ง  

3. ชื�อ—ชื�อสกุล  ตําแหน่ง  

 

การสาํรองที�นั �ง (สามารถสมคัรผ่าน 3 ช่องทาง ตามที�ท่านสะดวก)  

1. ส่งใบสมคัรมาที� อเีมล  :   vickktraining@gmail.com 

2. สมคัรผ่านเวปไซท ์ www.vickktraining.com                 

3. สมคัรผ่าน Line ID : @vickktraining 

 โทรศพัทส์อบถามรายละเอยีดเพิ�มเตมิ  ที� โทร.  :  02-7895644   กด 1  และ 095-3691591  

การชาํระเงิน:  * สามารถชาํระผ่านบตัรเครดติในอตัราค่าอบรมปกต ิ/ โอนเงนิหรอืฝากเชค็ เขา้บญัชธีนาคาร  

ในนาม บรษิทั บุญเน่ บสิซเินสชั �น จาํกดั  บญัชอีอมทรพัย์ ดงันี� 

 ธนาคารกสกิรไทย  สาขา ตลาดวงศกร สายไหม เลขที�บญัช ี  049-1-34260-9 

 ธนาคารไทยพาณิชย ์สาขา มนีบุร ีเลขที�บญัช ี 109-243809-5 

ผู้ถกูหกัภาษี ณ ที�จา่ย บรษิทั บุญเน่ บสิซเินสชั �น จาํกดั  สาํนกังานใหญ่    เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษ ี  0105549026812 
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